Viktig info!

¢ Nu kommer arets hafte som vi fyllt pa med nagra nyheter och nagra har lamnat oss. | ar ar det
en del nyheter och totalt 80 stycken kuponger.

¢ Nyttja erbjudandena och stark den lokala handeln.
* Kostnaden for haftet, 200 kr tjdnar man snabbt igen!

e Ett tips ar att kontakta de som kopte hafte av dig senast per meddelande eller telefon. Om det
finns oro att tréffas kan ni 6verlamna héaftet i kdparens brevlada och ta betalt via swish.

¢ Anvand sociala media for att sprida budskapet om att du har héaften till forsaljning. Dela
FBannonsen pa D&sjobro IF:s facebooksida!

Overgripande
e Varens haften har en giltighetstid 1 mars till och med 30 juni
e Hostens haften har en giltighetstid 1 sep till och med 31 dec

Saljstod DIF-hafte
» Haftena delas ut till respektive lags haftessamordnare vilket kommuniceras via en separat kallelse
och pa Laget.se

¢ Det ar av yttersta vikt att varje spelare saljer sin tilldelade kvot. Det ar en del av att vara en aktiv
medlem i D6sjobro If (Laser mer pa laget.se under Medlemsavgifter). Dock — har nagon spelare
mycket svart att salja alla sina haften hjalps man at inom laget. Det gar inte att ldmna tillbaka haften,
eftersom varje hafte innebér en kostnad for foreningen.

Betalningsrutiner

o Allt ska vara inbetalt i en klumpsumma till lagets swishnummer (nummer finns pa lagets sida pa
laget.se).

o For varens haften: senast 31 mars

o For hostens haften: senast 30 sept
o Nar hela hela kvoten ar sald till detta tillfalle far varje lag 10 kr/salt hafte till lagkassan

» Alla ska ha rimlig tid pa sig att betala in for sina haften. Det ar inte ok fér haftessamordnaren att
begdra in betalning i forskott

¢ Vid utlamning av haftena till lagets haftessamordnare lamnas ett dokument att signera for att
kvittera ut hafterna.

e Ett tips ar att alla som séljer haften swishar till lagets haftessamordnares swishkonto sa att
avstamning mot denna lista gors och betaldatum fylls i.

Varfor DIF-haften?

¢ FOr att verka for ekonomisk trygghet bade pa kort och lang sikt for hela foreningen ar



forsaljningsaktiviteter och sponsring centraliserat sedan nagra ar tillbaka, dvs vi hjalps at att fa in vara
intdakter och vi satter féreningens framtid framst och inte enskilda lag. Vi vuxit snabbt som férening
och vi har ambitionen att utvecklas ytterligare. Darfér maste vi alla hjalpas at.

e Genom att sdkra vara egna intakter far vi storre frihet och sdkerhet. Vi kan se manga exempel pa
foreningar som ena aren fatt stora sponsringskontrakt for att inom kort sedan dippa och knappt klara
ut sin verksamhet. Vi vill finnas har nu och dven pa lang sikt!

¢ Foreningens intdakter kommer framst fran medlemsavgifter, entréavgifter, intrade, sponsring,
bidrag samt forsaljning av DIF-haften som varit den i sarklass storsta intaktskallan med ett tillskott
upp till 450 000 kr/ar.

e Intdkterna fran haftena gar direkt till oss sjalva - till cuper, lager, arrangemang och det ska komma
alla lag till gagn och gérna bidra till att starka gemenskapen i féreningen. Finns det 6nskemal och
idéer kring vad ni dnskar anvanda intakterna till — hor av er till oss i styrelsen.

¢ Utan nagon typ av forsaljningsinsatser pa féreningsniva skulle vi behdva ta in intakterna genom att
hoja flera av de Ovriga intaktskallorna eller finna nya vagar att finansiera verksamheten. En
genomlysning av alternativ har skett I6pande sedan 2017 och héaftena har hittills visat sig vara vart
basta alternativ, varpa tecknade nytt trearigt avtal med Dreamstar som gor haftena.

¢ Vill man inte sélja haftena ar ett alternativ att behalla alla haften sjalv och under giltighetstiden
anvanda dem och succesivt fa tillbaka pengarna till sig sjdlv. Vardet kompenseras genom egna inkop
dar haftena snabbt har betalt sig

¢ Nar haftena anvands far kunden oftast ett storre varde an den direkta kostnaden "win win” for
samtliga parter. Manga ganger har kunden igen sin insats redan pa de forsta kopen. Rabatten pa ICA
Maxi, Stadium och Apoteket har t ex héga inlosen direkt

¢ Enkel administration for samtliga inblandade parter (logistik, betalning, hantering etc.)

o Vi starker var betydelsefulla var lokala férankring genom att knyta det lokala affarslivet till
foreningen eftersom samtliga aktorer i DIF-haftena ar lokala butiker

¢ Dessutom gar den att sédlja om och om igen. Det blir ingen mattnad pa marknaden som t ex
sportklader som blir svarare att sélja ar 2 och 3. Det har tvdartom visat sig att vi byggt upp en trogen
kundkrets som fragar efter haftena. Har borde aven finnas en dold potential att atervdnda till dessa
kdpare dven lite senare in i sdsongen...

¢ Har du forslag till battre alternativ dn haftena (och som klarar ovanstaende kriterier) hor garna av
dig till styrelsen. Vi utvarderar alternativ [6pande.

Saljtips!
Det finns olika satt att sdlja haftena pa och det har visat sig framgangsrikt att kombinera flera
metoder. Har kommer nagra tips.

* Se till att haftena férdelas ut i laget snabbt sa att forsaljningen kommer igang direkt.



e Har du salt haften tidigare. Lista namnen pa de du salt till och kontakta dem i god tid nar det ar
dags for nya héaften.

e Det finns annonser for DIF-haftena pa Laget.se. Hjalp till att sprid dem i era sociala floden.

e Samla laget. Iklad er i DOsjans traningsstall. Salj haften i samband med lokala arrangemang t ex
sillamarknad, varmarknader etc. Det ar dven finfin reklam fér féreningen.

e Beratta vad kunden har att tjdna. Beratta t ex om rabatterna pa ICA Maxi, Stadium. Med de
rabatterna tjanar kunden snabbt igen sina pengar — samtidigt som man stottar foreningen

¢ Ge sa manga som mojlighet att fa handla lite billigare. Salj genom att anknyta till sdsongen.
Kraftskiva. Julhandel, pask. Student. Sommarens alla ink6p.

* K6p nagot av haften sjalv. Du har snabbt igen pengarna! Spana in dina favoritkuponger o ha dem
alltid med dig i planboken.

¢ Har du redan anvant din favoritkupong? Kop ett hafte till! Bra for dig och fantastiskt for Dosjan.

* Har du redan fatt tillbaka pengarna pa ditt forsta hafte? Kop ett till och spara mer!

¢ Racker de haften du kopt hela sommaren? Onddigt med fullpris i semestern. Kop fler!

e Tipsa vanner, bekanta och grannar

¢ Ha med haftena vid match

¢ De ni redan har salt till, har de fatt en chans att képa fler



